
« je ne mesurais pas l’impact des risques de ne pas s’organiser  
en temps et en heure. J’imaginais que le fournisseur historique,  
pour les retardataires, pourrait maintenir les tarifs en place ! »
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Le rétro-planning ci-dessous indique en vert les phases 
qui semblent idéales pour lancer l’appel d’offres, car elles 
permettent à tous de travailler dans des délais raisonnables 
par rapport à la fin des Tarifs Réglementés de Vente.

Il apparaît ainsi que la période optimale pour lancer un appel 
d’offres court sur le 1er semestre 2015.
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